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Lengua y Literatura
Séptimo grado EGB

Sugerir, persuadir, convencer
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Nombre:

FICHA No

Situación comunicativa

Observo los siguientes diálogos, elijo el que trata de convencer 
y explico por qué.

¡Está bien, asistiré! 

¿Qué es persuadir?

Persuadir es la capacidad de convencer a través 
de ciertos textos orales o escritos.

Leo el siguiente anuncio y respondo.1

Tómate un café Atacama...  
para comenzar mejor el día.

Tu presencia es importante en 
la reunión. ¡Tienes qué asistir!

¡Voy a explicar 
el tema!
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 • ¿Quién emite este mensaje?

 • ¿Quién recepta este anuncio? 

 • ¿Cuál es su función comunicativa? 

 • ¿De qué pretende persuadirnos  
o convencernos este anuncio? 
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Actividades
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Leo el siguiente texto y realizo las actividades.2
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2

“El uso o no de los teléfonos celulares en las escuelas  
es un debate constante. (...) ¿Qué hacer entonces?  
¿Cómo evitar que el celular sea una distracción  
del aprendizaje?

No hay una respuesta única. Sino más bien,  
posibles soluciones. Lo primero y más importante  
es dar a conocer unas reglas claras acerca de la manera  
en que el móvil puede y debe ser utilizado por los alumnos 
mientras están en sus escuelas, y particularmente en clase.

Otra forma de lograr un mejor uso es, tratar de que convertir  
al celular en una herramienta de aprendizaje.”

Tomado de: https://www.aboutespanol.com/ejemplos-de-textos-
persuasivos-2879774
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 • Realizo un gráfico y escribo un mensaje persuasivo que utilizo 
para convencer a un familiar o amigo.

 • Escribo una ventaja y una desventaja de utilizar textos persuasivos.

Ventaja Desventaja

 • Respondo: ¿De qué pretende persuadirnos o convencernos  
el texto leído? 
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